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	Program szkolenia pn. 

Pozyskiwanie środków na działalność Organizacji Pozarządowych

organizowanego w ramach projektu pn. „Akcelerator NGO“
Trener: Andrzej Pietrucha
Data: 11.04.2014 r.
Miejsce: Pleszew

	  Godzina
	Temat

	8.45 – 9.00
	Rejestracja uczestników szkolenia

	9.00 – 10.30
	Wprowadzenie

- informacje o uczestnikach i uczestniczkach, analiza potrzeb

- cele i program szkolenia,  zasady uczestniczenia w zajęciach

Marketing 

- misja, wizja  i tożsamość organizacji

- stereotypy nt. marketingu

- podstawowe pojęcia – przegląd 

- korzyści dla organizacji

	10.30 – 10.45
	Przerwa na kawę

	10.45 – 12.15
	Wprowadzenie do fundraisingu

- modele i narzędzia, które pomogą nam w budowaniu relacji

- segmentacja

- model Igora Ansoffa 

- czym jest a czym nie jest fundraising

- źródła finansowania organizacji

	12.15 – 12.45
	Przerwa obiadowa

	12:45-14.15
	Komunikacja i darczyńcy indywidualni

- opowiadanie historii 

- marka i wizerunek organizacji

- przegląd technik i narzędzi

- CRM

	14.15 – 14.30
	Przerwa na kawę

	14.30 – 16:00
	Współpraca z firmami

- Społeczna Odpowiedzialność, a Społeczne Zaangażowanie firm

- Fundacje Korporacyjne

- kryteria efektywnej współpracy

Zakończenie: dobre rady na koniec, podsumowanie, ewaluacja zajęć

	16:00
	Zakończenie szkolenia
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